Eval(a tus reglas de asignacion del OMS
en 10 preguntas

Verifica si tu sistema de gestién de pedidos (OMS) te permite orquestar eficazmente
las ordenes a través de todos tus canales. Marca los criterios que ya domina tu
organizacion:

1.Asignacion basadaen la

proximidad del cliente

Tu OMS selecciona automdticamente el punto
de stock mds cercano (tienda, almacén, socio)
al cliente para reducir tiempos de entrega y
costos.

2. Sincronizacion en tiempo real del

inventario
Los niveles de inventario se actualizan
continuamente en todos los canales,
asegurando asignaciones confiables y evitando
sobreventas.
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3. Priorizacion de canales de venta
Puedes establecer prioridades de asignacion
segun tus objetivos (por ejemplo, click & collect
antes del envio e-commerce).
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4.0ptimizacion de costos logisticos
El OMS considera los costos de transporte y
preparacion para cada escenario antes de
asignar una orden.
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5. Gestion inteligente de agotados
En caso de indisponibilidad, el OMS reasigna
automdaticamente la orden a otro punto de
venta o almacén.
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del OMS

6. Integracion de reglas comerciales [—

Tu sistema permite agregar reglas especificas §
(productos prioritarios, promociones, pedidos
B2B, estacionalidad, etc.).

7. Distribucién multi-origen (6érdenes 0
divididas)

El OMS puede dividir una orden para enviar
desde mdltiples puntos de stock sin complicar la

experiencia del cliente.

8. Compromiso entre margen vy
tiempo de entrega

Tu OMS puede elegir entre mdltiples escenarios
de asignacién  segdn  tus  prioridades
estratégicas (rentabilidad vs. rapidez).
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9. Seguimiento analitico e
indicadores clave {ﬂ

Tienes paneles para monitorear el rendimiento
de tus reglas de asignacion (tasa de
cancelacion, retrasos promedio, costos

logisticos).
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10.Ajuste continuo mediante IA o

prediccién de demanda

Tu OMS anticipa las fluctuaciones del mercado y
adapta las reglas de asignacion de acuerdo con
los volimenes esperados de 6rdenes.
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casillas marcadas

Tu organizacién tiene
un alto potencial de
optimizacion

Contdactanos pard identificar
rapidamente tus puntos de
mejora en el rendimiento.
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